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Die Masterfoam-Gruppe verarbeitet seit (iber 50 Jahren flexible Materialien mittels
technologischer Vielfalt. Auf der Basis von Weichschaum-, Zellkautschuk- und Vliesstoffen
entwickeln und produzieren wir kundenindividuelle Produkte. Masterfoam produziert in den
Niederlanden und Rumanien sowie betreibt Verkaufsniederlassungen in Deutschland, den
Niederlanden, Rumanien und England. Masterfoam ist fester Partner der Automobilzulieferer
sowie der Verpackungs- und allgemeinen Industrie.

Fur die weitere Expansion suchen wir eine/n Mitarbeiter/in:

Key Account Management

lhre Aufgaben:

e Betreuung der Key Accounts sowie Ausweitung der bestehenden Geschafts-
beziehungen

e Neukundengewinnung und Erstellung von Kundenstrategien

e Verhandlung von Preisen und Zielvereinbarungen bis hin zur Nominierung

e Projektbegleitung von der Anfrage bis zum Serienstart

e Eigenstandige Marktbeobachtung und Wettbewerbsanalyse

e Zusammenarbeit mit den Fachabteilungen der Produktionsstatten (NL und RO) und
unseren Kooperationspartnern in England und Schweden.

lhre Qualifikationen

e Fachspezifische Kenntnisse von Vorteil

e Berufserfahrung als Key Account Manager oder Vertriebsverantwortlicher im
internationalen Umfeld

e Verhandlungssichere Englischkenntnisse

e Sehr gutes technisches Verstandnis zusammen mit kaufmannischem Know-how
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lhre Starken:

e Ein professioneller Auftritt, sehr gute kommunikative Fahigkeiten und
Verhandlungsgeschick, auch im interkulturellen Bereich

e Ausgepragte Ziel- und Erfolgsorientierung mit hohem Maf an Eigeninitiative

e Hohe Reisebereitschaft innerhalb Europas

e Teamorientierung

Unser Angebot

e Unbefristete Anstellung mit langfristigen Berufs- und Karriereperspektiven in einem
wachsenden und international agierenden Unternehmen

e Ein breites Aufgabespektrum mit hoher Eigenverantwortung, ein junges und
dynamisches Team und schnelle Entscheidungswege durch flache Hierarchien

e Viel Raum fiir Ihre berufliche Entwicklung und die Chance Verantwortung zu
Ubernehmen um ein nachhaltiges Wachstum zu bewirken

e Fundierte Einarbeitung in entsprechende Themenfelder

e Attraktive und leistungsgerechte Vergitung,

e Firmenfahrzeug, auch zur privaten Nutzung

e Home-Office oder Verkaufsstitzpunkt vor Ort moglich, alternative Standorte waren in
Greven /Deutschland oder in Ootmarsum/Niederlande

Flir eine erste vertrauliche Kontaktaufnahme steht lhnen Herr Storck (Geschaftsfihrender
Gesellschafter der Masterfoam-Gruppe) unter +49 152 33 55 44 12 zur Verfligung. Bitte
senden Sie uns lhre Bewerbungsunterlagen per Mail an: u.storck@masterfoam.com
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